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Materiale informativo per i venditori




PENSA

UN PRODOTTO

@ innovativo, 100% digitale e in grado di
rompere il mercato

@ con un target ampio, dinamico ed eterogeneo

@ che fa guadagnare chi lo vende e chi lo acquista

@ cherinnova la fiducia nei tuoi clienti abituali e genera nuove
occasioni di vendita con i tuoi clienti futuri

 DIMENTICA

IL PRODOTTO

Perché APPLAUDART ¢ uno strumento vantaggioso per tutti.
Una proposta di vendita semplice, che parte dallatua .-+ :

RETE DI RELAZIONI PERSONALLI,



IL PRIMO SOCIAL NETWORK PROFESSIONALE
ITALIANO

APPLAUDART e una web app professionale, pensata per rispondere a
esigenze reali di professionisti, artigiani, artisti e hobbisti di ogni settore

s Quali sono queste esigenze?

% Promuovere la propria attivita

~~~~~ 7] Aumentare i ricavi, vendite o richieste di lavoro

% Assicurarsi attendibilita e trasparenza nei contatti

IL NOSTRO OBIETTIVO COMMERCIALE

E rivoluzionare il concetto della piattaforma di lavoro grazie a
caratteristiche esclusive che fanno di APPLAUDART la risorsa
piu affidabile, completa e conveniente esistente sullo

scenario italiano.

¢ L
Non si puo vendere un sogno,
ma é possibile vendere gli strumenti per realizzarlo 2




IN OGNI PROFESSIONE
IL MODO DI LAVORARE E' CAMBIATO.

Nuove abitudini nella richiesta e nell'utilizzo di prodotti e servizi hanno
decretato il successo di molte piattaforme digitali a livello globale.

= .......
-, tripadvisor : et . . .

Seguendo questo trend vincente, APPLAUDART si pone come

PUNTO DI RIFERIMENTO A LIVELLO LOCALE TRA CHI OFFRE
PRESTAZIONI DI LAVORO E CHI NE E IN CERCA.

COSA OFFRIAMO ATUTTI?

Una web-app per entrare in contatto diretto con professionisti, artigiani,
artisti e hobbisti della propria zona.

GRATUITAMENTE @&
VELOCEMENTE @&

SENZA INTERMEDIARI &



COSA OFFRIAMO Al CLIENTI?

- @ SITO WEB INDICIZZATO

da gestire in autonomia

~~~~~~ © MOTORE DI RICERCA

per intercettare le richieste degli utenti

- © PORTALE

a cui rispondere senza costi aggiuntivi

"""" 0 SOCIAL NETWORK PROFESSIONALE

per far nascere collaborazioni, gestire i feedback e le richieste di lavoro
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Le piattaforme professionali esistenti si pongono come barriera tra
L@ Rm domanda ed offerta di lavoro, obbligando i professionisti a pagare per
rispondere ad ogni singola richiesta di preventivo o contatto.

m@] La natura aperta di APPLAUDART consiste nel consentire ai clienti di
rispondere a richieste di lavoro senza intermediari e senza costi aggiuntivi.




*,

APPLAUDART inquadra una platea molto vasta che, grazie alla natura
trasversale del prodotto, coinvolge ambo i sessi e tutte le regioni italiane.

LA STIMA PIU PRUDENTE realizzabile sui dati Istat e
Demos-Coop disponibili individua

LAVORATORI AUTONOMI 0 LT R E LIBERI PROFESSIONISTI

ARTIGIANI ARTISTI

MILIONI

Di persone in Italia che possono trarre vantaggio da uno strumento che riduce i
costi di promozione, aumenta l'efficacia della comunicazione, amplia il mercato
raggiungibile.




DEFINIZIONE
TARGET

2 milioni

popolazione delle categorie professionali che utilizza internet

(dati ISTAT)
ILTARGET non si esaurisce nei “professionisti It4a% di questi lavoratori
puri’, ma si estende anche alla massa di :
impiegati, operai, studenti, disoccupati e zx ¢ utilizza un portale on line o una
altri soggetti attivi nella cosiddetta GIG :app per trovare lavoro (fonte
ECONOMY, che In ltalia - secondo i dati @ Wﬂ © Rapporto Coop 2017).
dell'indagine Demos-Coop - interessa il : Y 5
73% dei lavoratori a tempo pieno e il @Dzé}ﬂ

71% dei lavoratori a tempo indeterminato

LAVORATORI ATTIVI =7 3y’ .
NELLA GIG ECONOMY 75




COSA GARANTIAMO Al SELLERS

il territorio italiano, € parte della strategia di popolamento di
APPLAUDART, che si estende contemporaneamente su canali
on e offline.

‘ Il coinvolgimento di una rete vendita capillare, estesa su tutto

Il contatto umano tra lapp e i primi
preeeeeeeeeee  iscritti, stimolato e moderato dal
:  seller, ha lo scopo di:

: salvaguardare una

. D comunicazione approfondita dei

: valori e delle caratteristiche di
un prodotto innovativo

1 assicurarne la giusta percezione
da parte del cliente, in relazione
ai concorrenti

APPLAUDART considera i sellers una componente
fondamentale di questo processo di crescita e per
questo riconosce loro una serie di
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DIRETTI

RICONOSCIMENTO DELLA PRIMA MENSILITA - Quando la vendita &
conclusa direttamente dal seller

PERCENTUALE SUI CONTATTI GENERATI - Quando il seller non
conclude la vendita, ma l'acquisizione del cliente avviene su sua
segnalazione in un secondo momento

vendita
ABBONAMENTO APPLAUDART GRATUITO - Per approfondire

la conoscenza del prodotto e sfruttarne le funzionalita a scopo
professionale

o AREA DI VENDITA ESCLUSIVA - Con possibilita di attivare una sub-

INDIRETTI

RITORNO IN IMMAGINE - APPLAUDART é un prodotto centrato
sull'attualita, che permette di avvicinare il cliente passando dalla
porta dell'innovazione

~

=
O
=
>
e
—
>

NUOVE OCCASIONI DI VENDITA - il target eterogeneo, dinamico
e con elevate possibilita di acquisto consente al seller ulteriori
possibilita di vendita

~

POSIZIONE STRATEGICA DI VENDITA - | seller entreranno in
contatto con i primi iscritti di APPLAUDART, ovvero coloro che
possono trarre il maggiore vantaggio dalliscrizione, andando a
popolare per primi le classifiche, con un maggior grado di visibilita




| SELLERS SARANNO SUPPORTATI NELL'INDIVIDUAZIONE
E NELLA GESTIONE DEL CLIENTE:

CAMPAGNA PUBBLICITARIA MULTICANALE

per aumentare nel cliente la consapevolezza del brand,
anche prima del contatto con il seller.

FORMAZIONE CONTINUA

training integrato e approfondito su prodotto, caratteristiche,
pregi e concorrenti.



APP: GESTIONALE

software per gestire da mobile la comunicazione con APPLAUDART ed i
contatti con i clienti.

SUPPORTO IN TEMPO REALE

per la gestione delle obiezioni e delle necessita informative del cliente.
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NETWORK DI 200 VENDITORI A LIVELLO NAZIONALE

una risorsa per raccogliere feedback utili a definire, testare e
ottimizzare strategie di vendita.




—— RENDI FAMOSA LATUA ARTE ——
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